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Finmeccanica,

’eccellenza italiana

Pier Francesco Guarguaglini, presidente e ad del Gruppo, traccia un bilancio molto

_COMPANY HIGHLIGHTS

eccellenza tricolore

positivo del 2008 e rilancia la sfida per continuare il percorso di crescita

«I1 2008? E stato un anno positivo
per il Gruppo». Cosi Pier France-
sco Guarguaglini, presidente e am-
ministratore delegato di Finmecca-
nica, traccia un bilancio dell'anmo
appena trascorso che, nonostante
le difficoltd economiche congiuntu-
rali, ha visto I'azienda imporsi in
diversi settori.

Nel 2008 Finmeccanica ha rea-
lizzato ingenti investimenti e ot-
tenuto importanti successi sia
nei snoi settori strategici sia in
altri quali trasporti ed energia.
Quali sono i principali contratti
acquisiti e i prodotti che hanno
dato al Gruppo le migliori rispo-
ste?

E stato un annoricco di soddisfa-
zioni: abbiamo acquistato DRS Te-
chnologies, azienda statunitense

%D data

stampa

leader nella fornitura di prodotti
integrati, servizi e supporto nel
settore dell'elettronica per la dife-
sa, e abbiamo portato a termine
un aumento di capitale con 1'inte-
grale sottoscrizione delle azioni of-
ferte. Molte sono state poi le com-
messe che le aziende del Gruppo
si sono aggiudicate lo scorso an-
no. Tra queste le principali al-
I'estero sono state: gli ordini per
I'elicottero AW139 di AgustaWe-
stland in Qatar, Malesia, Canada
che confermano ancora una volta
il successo di questo elicottero sul
mercato mondiale; le commesse
per il Sukhoi SuperJet100, il jet re-
gionale di nuova generazione per
il trasporto passeggeri realizzato
da Alenia Aeronautica in partner-
ship con l'azienda russa Sukhoi;

ancora, in ambito spazio, la gara
indetta dalla Turchia per la realiz-
zazione del sistema satellitare Go-
kturk aggiudicata a Telespazio,
societa che Finmeccanica control-
la per il 67%,; la commessa asse-
gnata dal gruppo svizzero Atel ad
Ansaldo Energia per la realizzazio-
ne in Italia e in Francia di due cen-
trali gemelle a ciclo combinato;
'accordo firmato da SELEX Siste-
mi Integrati per la progettazione e
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l'integrazione di sistemi per il con-
trollo del traffico aereo e aeropor-
tuale presso il nuovo scalo di
Doha, in Qatar. E questi sono solo
alcuni tra i successi pill rilevanti
del 2008.

Per Finmeccanica il 2008 é sta-
to anche 1'anno delle grandi col-
laborazioni internazionali, quali
sono state le principali?

Nel 2008 abbiamo costruito un
solido sistema di alleanze a livello
globale che ha interessato alcuni
dei nostri settori strategici. Sul
fronte aeronautico, negli Emirati
Arabi Uniti, Finmeccanica si & im-
pegnata con la societa di investi-
menti Mubadala per realizzare
componenti aeronautici in materia-
li compositi. AnsaldoBreda ha fir-
mato con la societa canadese Bom-
bardier un accordo per lo sviluppo
congiunto, la commercializzazio-
ne e la produzione di un nuovo tre-
no ad alta velocita in grado di viag-
giare oltre i 300 Kmv/h; sempre nel
settore trasporti abbiamo firmato
un accordo di collaborazione con
le Ferrovie russe per migliorare la
sicurezza del traffico su rotaia; an-
cora, con un altro partner russo,
Oboromprom, abbiamo costituito
una joint venture paritetica per la
realizzazione di una linea di assem-
blaggio in Russia per 1'elicottero
AW139, su cui puntiamo per conti-
nuare la nostra politica di espan-
s101€.

I1 2008 si & concluso con 1'au-
mento di capitale di Finmeccani-
ca e con l'integrale sottoscrizio-
ne delle azioni offerte. E un risul-
tato che vi aspettavate? E quali
prospettive apre per il 2009?

L'aumento di capitale si & conclu-
s0 lo scorso novembre con risulta-
ti pin che soddisfacenti, nonostan-
te I'economia mondiale stesse af-
froutando una crisi molto profon-
da. Le nostre aspettative erano co-
munque alte, eravamo confidenti
nel positivo esito dell'operazione,
che ha poi effettivamente dimo-
strato la fiducia da parte degli inve-
stitori nel nostro Gruppo. Per
quanto riguarda quest'anno, inve-
ce, sono moderatamente ottimi-
sta: la crisi finanziaria non ha avu-
to impatti significativi su Finmec-
canica e le guidance per il 2009
gia fornite al mercato sono state
confermate. Il Gruppo pud inoltre
contare su tre anni di produzione
grazie ad un cospicuo portafoglio
ordini e sulla prospettiva di ulterio-
ri grandi commesse dall'ltalia e
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dall'estero.

A livello globale, considerando
il potenziale di crescita sul mer-
cato statunitense, come incidera
l'investimento di Finmeccanica
in DRS Technologies nelle pro-
spettive di espansione dell'azien-
da? §i tratta davvero, come lei
stesso ha sottolineato, dell'aper-
tura di una nnova era per Finmec-
canica?

Ritengo che sia decisamente ini-
ziata una nuova era per Finmecca-
nica: 'acquisizione di DRS Tech-
nologies ¢i permettera di incre-
mentare nuove opportunita di busi-
ness e di rafforzare wlteriormente
la nostra presenza negli Stati Uni-
t, destinati a superare il mercato
britannico diventando il secondo
Paese di riferimento per Finmecca-
nica dopo I'Italia. Proprio negli
Usa puntiamo a creare un impor-
tante polo transatlantico di compe-
tenze nel settore dell'alta tecnolo-
gla e dell'innovazione. Del resto, il
mercato statunitense & il pid im-
portante al mondo per quanto ri-
guarda le spese per la difesa ed &
quindi naturale che Finmeccanica
vi abbia sempre dedicato grande
attenzione. Il budget 2009 per la
difesa Usa si conferma interessan-
te per noi e ritengo che esistano
importanti prospettive di sviluppo,
soprattutto dal momento che gli
Stati Uniti dovranno contrastare
la crisi economica e occupazionale
e Finmeccanica & intenzionata a
creare nuovi posti di lavoro nel Pa-
ese.

Oltre agli Stati Uniti, quali so-
no stati nel 2008 i paesi chiave
per Finmeccanica? In quali mer-
cati contate di espandere le vo-
stre attivitd nel corso del 2009?

A parte il Regno Unito e ghi Usa,
che consideriamo mercati domesti-
¢i, Finmeccanica punta ad espan-
dersi nei mercati asiatici e intende
farlo non solo con 1'obiettivo di in-
dividuare potenziali clienti ma an-
che con l'intento di creare delle
partnership locali per promuovere
uno scambio di know-how e com-
petenze e per dar vita a possibili
futuri programmi comumi. Recen-
temente € stata aperta una sede
Finmeccanica ad Abu Dhabi, pro-
prio con !'obiettivo di stabilire una
pin significativa presenza del
Gruppo nei paesi dell'area del Gol-
fo. In Malesia le aziende Finmecca-
nica sono presenti da anni, ed esi-
stono in questo Paese ottime pro-

spettive industriali: in

India, dove & in atto
una straordinaria cre-
scita economica, pre-
vediamo di cogliere
nei prossimi 10-15 an-
ni numerose opportu-
nita legate ai program-
mi governativi nel set-
tore della difesa e
dell'aerospazio. Vor-
rei inoltre menzio-
nare la Russia,
un'importante

controparte per collaborazioni
strmtturate; il Brasile con interes-
santi prospettive che si dimostra-
no particolarmente promettenti
per le nostre attivita; i paesi del-
I'area del Mediterraneo, Libia in
testa; I'Europa dell'est, con in pri-
ma fila la Polonia e la Romania.
Proprio Bucarest, tra l'altro, po-
trebbe scegliere I'Eurofighter co-
me velivolo da difesa. Infine la Tur-
chia, dove Finmeccanica & operati-
va gia da molti anni partecipando
a numerosi programmi di succes-
so nei settori de-
gli elicotteri,
dell'aeronauti-
ca, della siste-
' mistica radar
¢ delle comu-
nicazioni.

Dall’aeronautica agli
elicotteri, senza
dimenticare
I’elettronica per la
difesa e sicurezza:

il Gruppo si conferma

un grande leader
globale

«L’acquisizione di
DRS Technologies
Ci permettera

di incrementare
nuove opportunita
di business e di
rafforzare la nostra
presenza negli Usa»
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Pier Francesco Guarguaglini & nato a Castagneto Carduc-
¢i, Livorno, il 25 febbraio 1937. Laureato in Ingegneria
elettronica all'Universita di Pisa, ¢ Ph.D. in Ingegneria
elettrica all'Universita della Pennsylvania negli Usa, nel
1972 ha conseguito la libera docenza in Comunicazioni
Elettriche presso 'Universita di Roma.

Autore di vari articoli e possessore di alcuni brevetti,
Pier Francesco Guarguaglini & presidente e amministra-
tore delegato di Finmeccanica, il maggior gruppo indu-
striale italiano nel settore dell'alta tecnologia (circa
73.000 dipendenti, ricavi consolidati nel 2007 per 13,4
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Pier Francesco
Guarguaglini

miliardi di euro). Nel 2004 gli & stata conferita dal presi-
dente della Repubblica l'onotificenza di «Cavaliere al
merito del Lavoro». Nel 2007 & stato-insignito della Lg-
gion d'Honneur e sempre nello stesso anno la facolta di
Ingegneria dell'Universith degli Studi di Genova gli ha
conferito la Laurea H.C. in Ingegneria Gestionale. Nel
2008, infine, ha ricevuto dal presidente della Repubbli-
ca il Premio Leonardo, un riconoscimento che viene as-
segnato agni anno a coloro che contribuiscono significa-
tivamente ad affermare e promuovere l'immagine del-
I'talia nel mondo.
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