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Pier Luigi Bersani
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Ex ministro dell’Interno

«Questa affermazione
rappresenta un‘altra
tappa prestigiosa
della creativita

del nostro Paese»

Ministro della Difesa

Ministro per lo Sviluppo economico  Ex ministro dellé Difesa

«Cosi & stato premiato
un prodotto

ad alta tecnologia

gid inservizio nella
nostra Aeronautica»

«Dal punto di vista
industriale la vittoria
dell'azienda
rappresenta proprio
un gran bel colpo»

«Coronati gli sforzi
dei dirigenti italiani
ed il sapiente lavoro
diplomatico del
Governo Berlusconi»
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Pier Francesco Guarguaglini

IL RIPENSAMENTC
«Volevo cambiare il nome

del gruppo in Selex

ma ora sarebbe un errore:
intutto il mondo il nostro

& un marchio riconosciuto»

di Gianni Dragoni

a ricevuto prima i com-
leimenti di Prodi o di

Berlusconi? «Non glie-
lo dico. Dipende dal fatto che
uno dormiva.e l'altro no. Me li
hanno fatti tutti e due. Ce ne so-
no stati tantissimi, sia dal Go-
vernosiadall’opposizione... an-
che Formigoni».

E stanco, scarico, Pingegner
Pier Francesco Guarguaglini,
al-termine della giornata forse
di maggior soddisfazione del-
lasua lunga carriera. Capitara-
ramente di vincere una com-
messa militare nel mercato
pit importante del mondo, gli

Stati Uniti. Il gruppo Finmec-
canica, che guida dal’aprile
2002, ¢’¢ riuscito due volte in
pochianni.  ~

Nelgennaio 2004 con!’elicot-
tero del presidente, realizzato
da Agusta insieme a Lockheed
eBell, adessoconlaereodatra-
sporto militare C27] Spartan.

Un prodotto italiano, lanciato
nel1996 dall’Alenia Aeronauti-
ca di Giorgio Zappa per ringio-
vanire il glorioso Gz22 dell’ex
Fiat Aviazione.
L’aereohavinto conil Gover-
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noProdidi centro-sinistra, 'eli-
cottero con Silvio Berlusconi.
Alla Casa Bianca sempre Geor-
ge Bush. Conta la politica, ma
contaanche avereunbuonpro-
dotto e le alleanze giuste.

I partner Usa scelti da
FinmeccanicasonolaBoeing, il
primo gruppo aerospaziale del

mondo (61,5 miliardi di dollari i
ricavinel 2006) e un’aggressiva
industria dellelettronica della
difesa, L-3 Communications,
12,5 miliardi di fatturato.I moto-
ri, turboelica, sono della britan-
nica Rolls-Royce, ma costruiti
negli Usa aIndianapolis.

Dal suo ufficio, con vista sul-
lacollinadeiPariol, il presiden-
teea.d.diFinmeccanicasottoli-
nea che «l'importanza di que-
stacommessa va oltre le cifre».
La garavinta per il «Joint cargo
aircraft» riguarda la produzio-
ne di 78 aerei da trasporto mili-
tare, per 2,04 miliardi di dollari,
da consegnare tra il 2008 € il
2012 a esercito e aeronautica
Usa. La commessa Usa potreb-
be dilatarsi fino a 207 velivoli,
perunvalore fino a sei miliardi
di dollari in dieci anni. Finora il
Cz7] aveva 32 ordini.

«Nello Yemen ¢’& una dele-
gazione della nostra Selex si-
stemi. Saputalanotizia il presi-
dente dello Yemen ha detto:
Ammazza siete forti, avete vin-
to in Americal..», racconta
Guarguaglini. «La cosa pitiim-
portante € che accanto al no-
me dell’Alenia c’é sempre
quello della Finmeccanica.
Quindiseun’aziendavaaven-
dere sistemi di controllo del
traffico aereo o di controllo
delle frontiere & sempre
Fintneccanica. Questo haunri-
flesso positivo su tutte le attivi-

ta del gruppo». Le azioni sono
salite del 2,59 a 23,47 euro.

Quindi il nome Finmeccani-
a non si cambia pili? «Io che
volevo cambiare 1l nome, era
stato scelto Selex perché di-
ventasse il nome di tutto il
gruppo, dico che restera
Finmeccanica. Nelle aziende
abbiamo I'Ansaldo per le atti-
vita civili, Alenia per Taero-
nautica, Agusta per gli elicotte-
ri, Selex perla difesa. Poiciso-
no Oto Melara, Mbda, Wass.
Civuoleun denominatore uni-
co. Come fa un pakistano a ca-
pire se ci vanno due aziende
dal nome diverso?».

E pili importante questa ga-
raol'elicottero del presidente?
«Quest’'operazione ha mag-
gior valore. Ma I'importanza &
che, mentre l'elicottero servi-
va auna precisa funzione, que-
sta commessa, come ha detto
I'ambasciatore Castellaneta, ri-
guardale esigenze del Pentago-
no. E un biglietto da visita im-
portante per presentarsi in gi-
roperil mondoy.

11 valore andra ripartito con
il capocommessa L-3 e Boeing.
«Il lavoro che facciamo noi &
circa il 50% di tutto. In Italia fa-
remo il 25% del totale, I'altra
parte la faremo negli Stati Uni-
ti, nella nuova fabbrica di as-
semblaggio insieme a Boeing a
Jacksonville, in Florida».

Giovanni Bertolone, a.d. di
Alenia, precisa che «lattivita
principale inTtalia sara concen-
trata 'a Pomigliano, deve c’&
Passemblaggio della fusoliera,
le ali saranno responsabilitd di
Aermacchi attraverso subfor-
niture alla Sicamb di Latina, il
troncone centrale sara realiz-
zato da un’industria ceka, la

Isuccessidi Finmeccanicain Usa

Nome: C-27)
Il consorzio: Alenia North America (Finmeccanica), L-3, Boeing
Il valore della commessa:

6 miliardi di dollari

~ 75 all'Esercito

. e . L%
I velivoli che saranno venduti: -~ m:“ﬁ» g

I velivoli che si prevede saranno.x .

consegnati nei prossimi 10 anni ¢ 70 all'Aeronautica

Area di produzione: stabilimenti Alenia di Pomigliano (Napoli)
e Torino-Caselle

2005 l.’EI.ICOTTERO PER IL PRESIDENTE
Nome: Us 101 v '

Il consorzio: AgustaWestland (Finmeccanica), Lockeed Martin,
Bell Helicopters

1l valore della commessa:

1.788 miliardi di dollari

Gli elicotteri destinati alla flotta
del presidente degli Stati Uniti —23

Anno di consegna
dei primi 5 elicotteri

2008
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Aero Vodochody». «In Italia
— aggiunge Bertolone — la
COmMIMessa genereri una cre-
scita significativa dell’attivita.
Non solo a Pomigliano, anche
a Caselle dove ci sara I'assem-
blaggio finale delle macchine
che venderemo in altri Paesi
Prevediamo grazie a questa
cominessa e allavoro dimiglio-
ramento di efficienza che stia-
mo conducendo con Boeing di
vendere 100 aerei in pilt in
10-15 anni». Il prezzo di un
CzyJ oscilla suiz0-35 milioni di
dollari, salvo sconti.

Guarguaglini 'americano?
«Se fanno una gara da sei mi-
liardi ¢i vado anche in Euro-
pa... Gli Stati Unitisono il mer-
cato pilt importante e se un
prodotto ¢ valido non pud esse-
re trascurato, noi ce I'abbia-
mo. Bisogna essere flessibili,
una volta si va con Lockheed,
una volta con Boeing, una con
L-3.Sono alleanze di program-
ma. Le alleanze strutturali si
fanno in Europa».

Guarguaglini non nasconde
lo scarso interesse ad accordi
con Eads o Airbus, alle condi-
zioni poste dai francesi. L'ulti-
ma fiamma, Thales, si sta spe-
gnendo.«Il discorsodiurn’alle-
anza & abbastanza messo da
parte, principalmente perché
la Francia ha aspettato le ele-
zioni.Il progetto che facemmo
tre annifa per me & ancora vali-
do, ma Ranque oggi lo vedo
piu tranquillo».

Guarguaglini conferma
Yintenzione diinvestire 4 mi-
liardi di euro per comprare
«aziende che bensiintegrino
con Finmeccanica e non co-
stino troppo».
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