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«I nostri elicotteri voleranno nei cieli russi»
Parla Guarguaglini

«I nostri elicotteri voleranno nei cieli russi»

Utili in crescita per Finmeccanica che forte dell’esperienza Sukhoi punta sul mercato civile

:: CLAUDIO ANTONELLI - (.) I trasporti interni sono in evo-
luzione. Finmeccanica & gia pre-
BEEA Pierfrancesco Guarguaglini il Generale  sente nel campo delle ferrovie, del-
Inverno non fa paura. Tanto che gu‘l il pl'OSSi- le poste' dell’automazione e della
mo anno armato di guantiimbottiiediun cal-  sicurezza dei cieli. Con la Joint
do colbacco potrebbe calarsi con una fune a Venture Sukhoi, secondo gli esperti
mo’ di incursore da un fiammante elicottero  di Rasbank, «il gruppo Finmecca-
Agusta Westland proprio nel mezzo della Piaz- nica potra raggiungere la leader-
za Rossa. La Russia di Vladimir Putin, dopo ol-  ship sul mercato mondiale degli
tre un decennio di quiescienza, sta crescendo  aerei regionali con raggio fino a
in proiezione geometrica e grazie allerisorse di ~ 5mila chilometri. Infine, per quan-
gas e petrolio dispone di un portafoglio dav-  to riguarda Ielicotteristica civile si
vero ben imbottito. (...) ' sta aprendo una grande stagione e
I'azienda romana ha intenzione di
non farsi sfuggire la pole position.
Secondo alcuni analisti sara sem-
pre pil difficile valutare i rischi
d’investimento in Russia. La situa-
zione politica si sta arroccando
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sempre piit attorno alla figura di
Putin. Asset di grosse compagnie
energetiche sono stati espropriati e
I'Eni in Kazakhstan, molto vicino a
Mosca, non se la passa bene. Ritie-
ne ci siano rischi per Finmeccanica
o andrete avanti con gli investi-
menti?
«Innanzitutto bisogna fare un di-
stinguo. Tra le operazioni legate al
mercato interno e.quelle aperte al
libero mercato. In Russia siamo
presenti con importanti commesse
e mi riferisco alle ferrovie, al siste-
ma postale e spero nell'automazio-
ne del controllo dei cieli. Qui non
vedo assolutamente rischi per noi.
Finmeccanica fornisce una capaci-
1a tecnica. Esattamente quella che
serve ai russi. E quindi continuere-
mo a riempire gli spazi che man
mano andranno ad aprirsi. Per la
Joint Venture con Sukhoi bisogna
fare un altro discorso. Alenia Aero-
nautica e lazienda aeronautica
russa hanno firmato un memoran-
dum di cooperazione per lo svilup-
po di una nuova famiglia di velivoli
civii da trasporto regionale (Rus-
sian Regional Jet, ndr). Altri tre ac-
cordi minori coinvolgono Aermac-
chi. La Joint Venture & partita. Fin-

iy IN BORSA
] PO ANSALDO ENERGIA

Ivertici di Finmeccanica confermano
llintenzione di quotare in Borsa la
confrollata Ansaldo Energia. Ma
prenderanno in considerazione que-
sta opzione soltanto una volta stabi-
lizzati i mercati. L'operazione, per-
¢id, dovrebbe collocarsi tra 'inizio
dell'estate e 'autunno del 2008. A
puntualizzario & stato Alessandro
Pansa, codirettore generale di Fin-
meccanica, che ha incontrato la
stampa in occasione della presenta-
zione dei risultati della semestrale.
«Sono un fautore della quotazione
di un'azienda a prezzi giusti, senza
tirare il collo a,gﬁ investitori, anche
per garantire un certo upside del ti-
tolo», ha spiegato Pansa aggiun-
gendo che «|'andamento prospetti-
co di Ansaldo Energia é tale da con-
fermare la possibilita di quotare I'a-
ziendan. Percio’, ha proseguito il top
manager, «se i mercati andranno a
stabilizzarsi, nei prossimi due mesi
potremmo riprendere questo discor-
son». Sul fronte della tempistica,
Pansa ha tenuto a sottolineare che
«l'ipo di un'azienda porta via circa 5
06 mesi»,
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meccanica non e interessata tanto
alla produzione, quanto all'inge-
gneria, progettazione, assistenza
clienti, tecnologie e materiali. La
produzione sara quindi prevalen-
temente in Russia, anche se ci po-
tranno essere produttori italiani.
Quello che pili mi preme spiegare &
la novita che rappresenta il Super-
jet 100: per la prima volta stiamo
lavorando assieme ai russi su un
progetto comune per conquistare
nuovi mercati. Per conquistare
spazi in altri continenti. E quindi
una sfida a cui crediamo e su cui
investiremo muolto. Convinti che
parallelamente potremo crescere
ancora nel mercato interno e gua-
dagnare in volumi».

Parlando di mercato interno russo
a che cosa si riferisce? Elicotteri?
«Parlo di nostri elicotteri e del mer-
cato civile russo in piena espansio-
ne. Voglio fare una premessa: non
disponiamo al momento di una
precisa valutazione dei termini di
crescita dell’elicotteristica civile.
Stiamo facendo le valutazioni del
caso. Ma & certo che si apriranno
nuove importanti opportunita. E
credo che i nostri prodotti vadano
bene. per Mosca. Di conseguenza
vedo nel prossimo futuro continui-
ta negli investimenti».

Nelle strategia di crescita in quelle
latitudini non ci sono quindi acqui-
sizioni in, vista?

«Al momento direi di no. Non c'e
perd da parte di Finmeccanica nes-
suna frenata sul tema acquisizioni.
La societd continua a essere vigile
sulla possibilita di fare delle acqui-
sizioni, diciamo in giro per il mon-
do, ma I'importante & avere dimo-
strato di potere crescere e allargarci
a prescindere da esse, con Je nostre
forze. Parlando di quotazioni credo
che dopo le ultime riduzioni di
Borsa la difesa e l'energia sono i

settori che hanno perso di meno
in termini negativi. E visto che
alcune aziende della difesa so-
no molto ben valutate, una
acquisizione per giustificarne
I'investimento deve portare
important sinergia di sca-

lar.
1 progetto del Super Jet
100 va a gonfie vele.
LEuropa invece, nel
campo militare, di-
mosfra qualche de-
faillance e ci riferia-

mo all'Eurofighter, compenserete
con il contratto targato Arabia Sau-
dita?

«Finmeccanica stima di ottenere 2
miliardi di ricavi dalla commessa in
Arabia Saudita per 72 caccia Euro-
fighter, ma non bisogna pensare
che questo contratto compensi la
terza trance di velivoli nel progetto
paneuropeo. Ogni Stato sta rivalu-
tando la cosa tenendo conto delle
necessita di budget. Da parte del-
V'Inghilterra & chiaro che & in atto
una rimodulazione delle forniture.
Certo I'Arabia Saudita vuole gli ae-
rei velocemente. A valle dell’ordine
ci sara comunque una discussione
approfondita per tutd gli Stati, per-
che cambiare I'ordine riducendone
la quantita comporta anche una
variazione del prezzo al rialzo. La
commessa ricevuta da parte dell’A-
rabia che ha ordinato 72 caccia Fu-
rofighter Typhoon, dovrebbe arri-
vare entro 1'anno, ma per Finmec-
canica non si tratta comunque di
un sostituto eventuale di quella in-
glesen.

Tornando nel vecchio continente,
entro fine anno al massimo all'ini-
zio del 2008 verra definita Pesatta
percentualé del frame di Finmecca-
nica nel progetto dell’Airbus A 350,
mentre sul dossier Thales ci sono
novita?

« 1 vertici di Finmeccanica non
hanno ancora ricevuto nessun se-

. gnale dal governo francese a pro-

posito del dossier Thales, (il gruppo
transalpino a controllo pubblico
leader nell’elettronica per la difesa,
ndr). Occasione per fare il punto
della situazione sara il prossimo
vertice di Nizza, in calendario per
fine novembre, dove atiraverso in-
contri bilaterali sara possibile rive-
dere strategie industriali non solo
per quello che riguarda la difesa.
Comunque, un eventuale ritorno
dell'opzione Thales non inficia
possibili acquisizioni».



